
DÉTERMINER 
MES AXES DE 
PROGRESSION 



J’IDENTIFIE MES AXES DE PROGRESSION

A PARTIR
 DES RÉSULTATS

MES FORCES MES FAIBLESSES



REPÉRER MES FORCES

SAVOIR SAVOIR-
FAIRE

SAVOIR-
ETRE

MES FORCES = 
mes réussites, 

ce que j’ai 
appris en :



REPÉRER MES FAIBLESSES

MES 
FAIBLESSES = 

mes points 
à améliorer, 
mes axes de 
progression

Je liste mes points à améliorer

J’explique comment 
je vais faire pour m’améliorer.



EXEMPLE

Mon axe d’amélioration = 
proposer systématiquement 
un produit complémentaire 

à la cliente lors de l’essayage

La vente complémentaire 
permet d’augmenter le 

Chiffre d’affaires 
et le Panier Moyen.
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Je n’ai pas 
proposé la vente 
complémentaire 


